
Der Erfolg von Computerlinks basiert auf der jahrelangen Kom-
petenz, den Sicherheitsanforderungen und Risiken des digitalen 
Zeitalters die richtigen Lösungen entgegenzusetzen. Das Unter-
nehmen ist ein führender Distributor für IT-Sicherheit, Netz-
werk- und Internettechnologie und agiert als Schnittstelle zwischen 
marktführenden internationalen Herstellern und einem globalen 
Kundenstamm von Resellern. Als ein Value Added Distributor 
vermarktet Computerlinks Hard- und Softwareprodukte für die 
Hersteller und unterstützt Reseller mit seinem Lösungswissen 
anhand von Mehrwertdienstleistungen. Hierbei versteht es  
Computerlinks sowohl ein attraktives Produktportfolio bereit-
zustellen als auch das Know-how hochqualifizierter Berater  
anzubieten. 

Computerlinks hat sich seit seiner Gründung 1984 eine euro pa-
weit marktführende Position im Bereich Value Added Dis tri bution 
für IT-Sicherheit erarbeitet. Dabei bewegt sich das Unternehmen 
seit jeher in einem Wachstumsmarkt. Neben dieser vorteilhaften 
Marktposition hat insbesondere die Inves tition in den weiter-
gehenden geografischen sowie leistungsbezogenen Ausbau dazu 
geführt, dass Computerlinks im Branchenvergleich ein über-
durchschnittliches Wachstum sowie eine vergleichsweise hohe 
Profitabilität erzielen konnte.

Der entscheidende Meilenstein für die vorbildliche Unternehmens-
entwicklung war das gemeinsam mit dem Management von 
Computerlinks im Jahr 2009 durchgeführte Delisting des Unter-
nehmens von der Frankfurter Wertpapierbörse.

Die Fokussierung auf die Stärken des Unternehmens, die klare 
strategische Ausrichtung und der Mut zu Investitionen, ohne  
dabei ausschließlich nach Maßgabe des Quartalsreportings zu 
handeln, bildeten eine exzellente Basis dafür, das Unternehmen 
von einem Umsatzniveau von 440 Mio. Euro bei Einstieg des 
Eigenkapital-Investors auf nachhaltig fast 1 Mrd. Euro weiter-
zuentwickeln.

„Kurzfristige Quartalsergebnisse spielen für uns eine eher unter-
geordnete Rolle, solange die langfristige strategische Ausrichtung 
und Wertentwicklung stimmt. Wir sind an der nachhaltigen 
Entwicklung unserer Unternehmen interessiert. Diese Nachhal-
tigkeit ist es, die Unternehmen auch wertmäßig nach vorne 
bringt“, erläutert Michael H. Bork, Mitglied des Europäischen 
Führungskreises von Equistone und bis zum Verkauf Aufsichts-
ratschef von Computerlinks. Die internationale Expansion, opti-
mierte Zulieferverträge, das Hinzugewinnen von margenstarken 
Produktsegmenten sowie eine völlig neuen Unternehmensfinan-
zierung waren die Kernthemen der von EPE gemeinsam mit  
dem Managementteam entwickelten Unternehmensstrategie  
für Computerlinks. 

Seit 2013 verfügt Computerlinks über Niederlassungen in 22 
Ländern und wird im laufenden Geschäftsjahr mit mittlerweile 
720 Mitarbeitern weltweit einen Umsatz von etwa 1,1 Mrd. Euro 
erzielen. Nach fünfjähriger Zusammenarbeit mit Equistone ist 
Computerlinks im Oktober 2013 an das amerikanische Unter-
nehmen Arrow Electronics Inc. verkauft worden.

Computerlinks AG
Die Computerlinks AG ist einer der führenden Distributoren für IT-Sicherheit und internetbasierte Technologien im europäischen 

Markt. Von Equistone Partners Europe (EPE) beratene Fonds hatten die Münchner Computerlinks im August 2008 gemeinsam 

mit weiteren Anteilseignern mehrheitlich trotz widriger Umstände aufgrund der Lehman-Pleite übernommen und verkauften das 

Unternehmen im Oktober 2013 an den strategischen Investor Arrow Electronics Inc. 
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Branche: Informationstechnologie

Unternehmensgegenstand: Value Added Distributor, Bindeglied zwischen Herstellern und 
Systemintegratoren, verantwortlich für den Vertrieb von IT-Lösungen  
aus den Bereichen e-Security und e-Business; Gründung 1983

Produkte: Neueste Hard- und Softwareprodukte, umfangreiches Dienstleistungsangebot

Beschäftigte: ca. 720 Mitarbeiter

Erstinvestition: 09 / 2008

Umsatzvolumen: ca. 1,1 Mrd. Euro in 2013

Haltedauer: 5 Jahre

Käufer: Arrow Electronics Inc.

Management Computerlinks: Vorstand: Stephan Link, Frank Losem, Richard Hellmeier, Mark Norman

EPE-Team: Michael H. Bork, Oskar Schilcher, Dr. Marc Arens


